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■商 号 ： 株式会社早稲田アカデミー

■事業内容 ： 「早稲田アカデミー」「ＥｘｉＶ（エクシブ）」「サクセス18」等の

ブランドで進学塾を運営。その他教育関連事業、不動産賃貸事業。

■本 社 ： 東京都豊島区池袋２－５３－７

■代表者 ： 代表取締役社長 瀧本 司

■資本金 ： ９億68百万円（平成25年11月現在）

■上場取引所 ： 東京証券取引所市場第一部

（証券コード：4718）

■創 業 ： 昭和50年７月

■決算期 ： ３月

■従業員数 ： 正社員798名 非常勤3,085名（単体/平成25年９月末現在）

■関係会社 ： 株式会社野田学園

＜１＞ 会社概要



セグメント別売上高

＜１＞会社概要 ～主な事業内容

売上高 （百 万 円 ） 構成比

17,964 99.3%
（8,520） （47.4%）

（7,546） （42.0%）

（1,758） （9.8%）

（137） （0.8%）

123 0.7%

セ グ メ ン ト 別
教 育 関 連 事 業

（中  学  部）

不 動 産 賃 貸

（小  学  部）

（その他教育関連事業）

（高  校  部）

教育関連事業の内訳

（平成25年３月期連結実績）

（ ）内は教育関連事業の内数を表しております。

その他教育関連事業の概要

・社会人研修

・デジタルサイネージ（電子広告）

・私公立学校からの受託授業

・教育コンテンツ販売



早稲田アカデミーの
顧客層

早稲田アカデミー

日能研・ＳＡＰＩＸ

四谷大塚・栄光

市進 etc.

早稲田アカデミー

「早稲田アカデミー個別進学館」

「ＭＹＳＴＡ」

リソー教育 etc.

明光ﾈｯﾄﾜｰｸｼﾞｬﾊﾟﾝ

東京個別指導学院

etc.

地域密着型の中小塾

個人経営の学習塾

etc.

個別指導型集団指導型
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低
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＜１＞会社概要 ～学習塾の分類と当社集客ゾーン

少子化や不況の影響を受けにくい顧客層をターゲット



＜１＞会社概要 ～指導形態と校舎数

集団指導型の校舎を主体に首都圏で校舎展開

139校

123
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※矢野経済研究所「教育産業白書2013年版」（H25年9月30日発刊）より

【Ｈ25 学習塾 売上高順位（上場企業)】

＜２＞業界動向 ～市場規模・売上ランキング

市場規模は9,400億円 ／ 売上ランキングでは第５位

順位 法人名
売上

単位：百万円

1 栄光HD 42,000

2 ナガセ 37,632

3 リソー教育 21,788

4 市進HD 19,139

5 早稲田アカデミー 18,026

6 ウィザス 15,635

7 明光ネットワークジャパン 15,938
（25/８月期予想値）

8 東京個別指導学院 13,017

9 秀英予備校 12,228

10 京進 9,902

【学習塾・予備校市場規模推移】

9,4009,3809,2409,1509,0009,240



合格実績戦略

合格実績伸長

集客力向上

＜３＞ビジネスモデル ～合格実績戦略

難関校への圧倒的合格実績が生み出す好循環により収益拡大

＜合格実績伸長のポイント＞

教育システム 完成された教材・カリキュラム

学習する空間づくり 生徒のやる気を引き出すクラス運営

競争原理 生徒が競争し、切磋琢磨できる学習環境の提供

研修・人事制度 優秀で情熱ある講師の育成

ブランド力向上



＜３＞ビジネスモデル ～当社の強み①

早慶附属高校 13年連続全国№１ 1,399名（定員約1,610名）

開成高校 ６年連続全国№１ 70名（定員100名）

慶應女子高校 ５年連続全国№１ 84名（定員100名）

圧倒的な合格実績 ～ 一目でわかる差別化 ～

＜平成25年入試実績＞

早慶附属高校 合格者数推移（定員 約1,610名）

業界

№１

（人）

２位の塾との差
1,000名以上



＜３＞ビジネスモデル～合格実績伸長による集客力向上

早慶高合格実績№１達成以降、売上高は3.4倍に



＜３＞ビジネスモデル ～当社の強み②

普通の学力の子を鍛えて難関校へ導くシステム
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＜３＞ビジネスモデル ～出校展開

１３9校

現在校舎数 ２５０校

10年後目標校舎数

早慶附属高校合格実績全国№１のブランド力が通用する首都圏全域が出校エリアに



12,911 13,040 13,172 13,380 13,797
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《前 期 比》

H25→H26

高校部
103.0％

中学部
106.0％

小学部
103.1％

（人）

早稲アカ 2,848

野田学園 178
高校部内訳

塾生数前期比

早稲田アカデミー 104.3％

野田学園 109.2％

Ｈ22/3 Ｈ23/3 Ｈ24/3 Ｈ25/3 Ｈ26/3（予）

97.3% 102.1% 102.3% 104.2% 104.3%
早稲アカ 122校 127校 132校 137校 146校
野田学園 2校 2校 2校 2校 2校

期末校舎数

前  期  比

期

27,902

（期）

29,073
30,336

26,719

＜４＞業績推移（塾生数 期中平均 ／連結）

小・中・高校部ともに順調に伸長



（単位：百万円）H22／3 H23／3 H24／3 H25／3 H26／3（予）

売 上 高 16,411 16,334 17,225 18,026 18,912
経常利益 773 509 755 900 1,003

＜４＞業績推移（売上高・経常利益 ／連結）
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経常利益
（単位：百万円）

塾生数伸長に伴い順調に推移／26年３月期は過去最高の売上高を予定

（百万円） （百万円）



（単位：百万円）

Ｈ25/３ Ｈ26/３ 前期比増減 前期比 構成比

18,026 18,912 885 104.9% 100.0%
13,383 13,992 608 104.5% 74.0%
3,730 3,895 165 104.4% 20.6%
913 1,024 111 112.2% 5.4%
900 1,003 103 111.5% 5.3%
463 557 93 120.2% 2.9%

  販売費･一般管理費

経　  常　  利　 益
当　期　純　利　益

営  　業  　利 　益

売　　　上　　　高

連　　　　結

  総 売 上 原 価

＜４＞業績推移（業績予想／連結）



⇒「志望校合格」の追求

⇒蓄積されたノウハウと経営資源

を基盤に、新ビジネスを創出

⇒時代の流れに柔軟に対応

圧倒的な合格実績

受託授業

難関校受験向け個別指導

高度な英語教育

◆普遍的に価値あるものの追求

◆多様化する顧客ニーズへの対応

◆新たな教育ビジネスの創出

＜５＞今後の事業展開

学習塾事業をコアとし、総合教育産業へ



＜５＞今後の事業展開～多様化する顧客ニーズへの対応

小学校低学年向け英語講座

東大受験生のための

ハーバード併願コース

Dual Express ENGLISH

講座・コース名 対象 特徴

年長～小４

高校生

・「読む力」を中心に英語脳を開発

・英書の多読により英語力を養成

・バイリンガル講師による日本語を

一切使わない授業

・東大・ハーバードにダブル出願、

ダブル合格を目指す少人数制選抜コース

・「発話力」育成に重点を置いた英語学習

・「日本語変換型」 ではなく、

「英語で英語を理解できる」力を養成
小５ 小６・

＜早稲田アカデミーが取り組む英語教育の総称＞

（H24 ４月開講）

(H25 ４月パイロットコースの運用開始)

（H26 ２月 正式開講予定）



◆ 小学校低学年向け英語講座

準１級 ２級 準２級 ３級 ４級 ５級

 H25年度 第１～２回累計 合格者数 １名 10名 21名 29名 51名 47名

 H24年度 第１～３回累計 合格者数 １名 ９名 11名 14名 20名 48名

ＩＢＳ生最年少合格者（Ｈ24・25年度） 小１ ５歳 小１ 年長 年長 年長

＜ Ｈ24年度・Ｈ25年度 英検合格実績比較（ＩＢＳ生） ＞

ＡＢＣから始めた小２生が

わずか半年で英検準２級合格

IBSでの
学習START

Ｈ25年４月
英検未取得 Ｈ25年11月

準２級
合格小２

で入会

小２
で合格

＜５＞今後の事業展開～多様化する顧客ニーズへの対応

英検史上
最年少

約半年後
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配当性向（連結）

自己株式消却
中間配当開始

東証二部上場

※平成19年３月期の配当性向につきましては、当企業集団における子会社が存在しませんので、
単体の数値を標記しております。

東証一部上場

配当金の推移

株 価
最 低 購 入

金 額

発 行 済 株 式 数

( 自 己 株 式 除 ) 時 価 総 額 配 当 利 回 り ＰＢ Ｒ ( 実 ) ＰＥＲ （ 予 ）

756円 75,600円 8 ,1 9 7 千株 6,197百 万 円 4 .0% 1.0倍 11.1倍

＜株式情報＞

安定的な株主還元

※平成25年12月10日時点（株価は終値）

証券コード：4718／単元株式数：100株



◇本資料に関する問い合わせ先： 当社 総務部 総務課（03‐3590‐4011）

◇本資料に記載されている経営計画、業績見通し等につきましては、将来

の予測であり、現時点で入手可能な情報や、合理的判断の根拠とする

一定の前提条件に基づき当社が作成したものでございます。 従いまし

て記載情報には、リスクと不確実性を含んでおり、実際の業績は今後、

様々な要因により、予測と異なる場合がございます。

◇本資料は、当社の会社概要・経営戦略についての情報提供を目的とし

て作成されたものであり、投資勧誘を目的としたものではございません。

投資につきましては、ご自身のご判断で行われますよう、お願い申し上

げます。



会 社 説 明 会
平成２５年１２月

株式会社早稲田アカデミー
東証一部（証券コード：４７１８）


